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SOEMAN:CRM & DATA MANAGEMENT
INDUSTRIE ET NEGOCE B2B

Co-fondateur de 3 ' CEO SoeMan Group

= Thierry Bayon ‘ Michel Gramusset
6 : Tech Ethic, recoit

(®) Linkedin - Tech Ethic 17/09/25 @ 12h

Pour en savoir plus sur SoeMan


https://bit.ly/3ZA7EpE
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'entreprise Soeman

Michel Gramusset
Président Fondateur

« Nous ne sommes pas
I'outil le plus imposant
du marché, mais
assurément le mieux
affaté pour les PME et
ETl industrielles.

Chez Soeman, nous
avons I'engagement
d'accompagner nos
clients durant toute leur
progression et d'étre
force de proposition. »

.

\\

Soeman, fondé il y a plus de 10 ans par un expert du monde de l'industrie et de la stratégie
d'entreprise, est un éditeur intégrateur francais. Soeman développe et integre sa solution de CRM et
de Data management pour accompagner les entreprises dans leur transformation digitale.

Nous avons congu cette solution comme une alternative concréte aux solutions de CRM et de Data
Management majeures du marché, permettant aux entreprises (PME, ETI, Groupe) de faire face
efficacement a une conjoncture marché complexe pour développer leur croissance et booster leur
compétitivité, en France comme a l'international !

Soeman
SaaS
en France

10 ans
d’existence

25 experts
eninterne

CA+34 %de

croissance en
2024

@ Clermont-Ferrand / Lyon Réseau de partenaires France et Europe



'entreprise Soeman

Une réponse en
100% standard
a votre périmetre
fonctionnel

Un éditeur /
intégrateur dédié
aux problématiques
BtoB, présent
depuis plus de
10 ans

)

Une intégration

fluide a votre Sl pour

tirer profit de la
puissance du Data
Management

Un éditeur fiable

avec une
croissance forte
et maitrisée (34%
en 2024)

Un environnement
Saa$ sécurisé en
France : audit
sécurité, pentest,
etc.

Un réseau
d'intégrateurs qui
se deploie en
France et a
I'international

Une équipe
d'experts réactive
et fidéle pour
répondre a VOS
enjeux métier

Une maitrise de sa
stratégie d'évolution

avec une roadmap
pertinente dont
I'lA souveraine.




Cas d'usage clients @

Une approche
métier pensée
pour l'industrie

Suivi du parc machines,
projets commerciaux, ...

Secteurs : machine spéciale,
gestion des appels d'offre et des prescripteurs

Une roadmap

en perpétuelle
évolution

Connexion ERP, solutions
tierces, Soeman Marketing,
1A, ...

Secteurs : industrie, négoce, services

Une donnée

souveraine
100% frangaise

Agora Calycé, pentest, ISO
27001, HDS et Tiers 3+

Secteurs : mécanique et pieces de précision sur
des secteurs a forte sensibilité (ex : nucléaire)



Démo solution
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Démo solution

Tiers client : .DASSAULT AVIATION

 Détils Coentacis) Mails  Actions CRceRDV

DASSAULT AVIATION
Référence : CLI2000
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Démo solution

Affaire AF4-12259
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Elevator Pitch

Connexion avec tous les ERP du marché

Expert de I'industrie et du
négoce depuis plus de 10 ans

Roadmap produit structurée

4

Editeur-intégrateur
100% francais

Hébergement sécurisé,
données souveraines

Automation, KPI, A
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avec |'équipe Soeman !

Clermont-Ferrand | Lyon

@ +334 116203 22 Planifier un RDV avec notre équipe :
contact@soeman.fr ‘v

J'organise mon
www.soeman.fr rendez-vous CRM



https://app.lemcal.com/@yohann-roussel
https://app.lemcal.com/@yohann-roussel
https://app.lemcal.com/@yohann-roussel
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A propos de
Tech Ethic




e 15 : |es partenaires et contributeurs de Tech Ethic constituent une communauté bienveillante
qui amplifie le “reach” et le potentiel d’engagement de chaque partage social. En voici quelques uns ;-)
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Raphaél Richard
Marketing IA

- .
Sy,
Frédéric Canevet & Jean-Marc Jagou Yann Gourvennec Michaél Tartar David Fayon
Marketing Vente Management de Iinformation Marketmg Vente Transformation digitale Transformation digitale


https://www.linkedin.com/in/myriam-gorlier/
https://www.linkedin.com/in/myriam-gorlier/
https://www.linkedin.com/in/garniera/
https://www.linkedin.com/in/garniera/
https://www.linkedin.com/in/matthieuhug/
https://www.linkedin.com/in/matthieuhug/
https://www.linkedin.com/in/raphaelric/
https://www.linkedin.com/in/raphaelric/
https://www.linkedin.com/in/jagou/
https://www.linkedin.com/in/jagou/
https://www.linkedin.com/in/ygourven/
https://www.linkedin.com/in/ygourven/
https://www.linkedin.com/in/stephanecouleaud/
https://www.linkedin.com/in/stephanecouleaud/
https://www.linkedin.com/in/veronique-torner-80783377/
https://www.linkedin.com/in/veronique-torner-80783377/

Intermédiation et influence souveraines

La vocation additionnelle méconnue de Tech
Ethic consiste a assurer a la fois :

une intermédiation active entre l'offre et la
demande entre cadres dirigeants d’entreprise

un lobbying furtif aupres des collectivités et
institutionnels (élus*, CCl et organisations
patronales...)

*voir interviews des députés Pierre-Alain Raphan, Valeria Faure-Muntian ou
Philippe Latombe



id Tables rondes digitales 1 TechEthic

"A la découverte du numérique de confiance”

Enregistrée live et diffusée simultanément sur LinkedIn, Youtube et Facebook

tables rondes ont pour vocation a SV e [Tt o] R =10 To = Yo (=1 (=1 g L =T o e [T {=Toy =1
WL Ce)g] via le replay toujours visible en ligne. C'est un moyen indirect de valoriser
el K] [T (o) RN Qb énéficiant de la visibilité du réseau des autres intervenantsh

Tech Ethic

Démystifier et valoriser Thierry Bayon recoit !
l'usage de I'lA

CAS CONCRETS ET OUTILS
POUR LE MARKETING

£ %2

<

Xavier Paulik Raphaél Richard Fred Canevet SylvAin Montmory
CEO de GetQuanty CEO de 24PM Academy Marketeur Eloquant Expert IA marketing

(®) Linkedin - Tech Ethic 06/02/25 12H A13H

Cliquez pour voir l'invitation et le replay


https://www.linkedin.com/events/7286040915159187457/comments/

Tables rondes digitales 2025/26 (Extrait) JH TechEthic
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L'IA & solutions/processus Marketing/MarTech (voir événement du 6 février)

L'IA & solutions/processus CRM et SalesTech (voir événement du 20 mars)

Les apports de I'lA dans le travail collaboratif et dans les digital workplaces (voir événement du 15 avril)

L'IA au service de la digitalisation des entreprises (voir événement du 24 juin)

Collaboration & communication : Quelles alternatives face a Microsoft et Google (le 6 novembre avec le député P. Latombe)

IA & solutions/processus HRTech (SIRH/ATS)

IA & solutions/processus Cybersécurité

IA & solutions/processus Gestion de projets

IA & solutions/processus de gestion/ERP pour TPE/PME
IA & Développement logiciel

IA & solutions/processus RSE/ESG

B TechEthic



https://www.linkedin.com/events/7286040915159187457/comments/
https://tech-ethic.com/table-ronde-digitale-ia-et-crm-et-relation-clients/
https://www.linkedin.com/events/7308496932316798976/comments/
https://tech-ethic.com/table-ronde-digitale-maturite-evaluer-integrer-ia/

Pour participer a un événement

Cela fait plus de 15 ans que via SaaS Guru et
Tech Ethic, nous sensibilisons le marché des
PME a l'adoption de solutions numériques et
accompagnons les éditeurs de logiciels, ESN et
MSP a générer des contacts business. Notre
expérience du numérique dont nous cotoyons I’
écosysteme au quotidien alliée a une capacité
d’'influence forte nous permet de valoriser les
solutions de nos partenaires et de susciter de
I'engagement business pour eux.

Thierry Bayon
Analyste & Intermédiateur

innovation@tech-ethic.com

0608219070

Prenez rendez-vous


mailto:innovation@tech-ethic.com
https://calendly.com/tbayon/30min

